Bycie kontraktorem w 7N

Kontrakt za kontraktem

Rama Twojej wspodtpracy z 7N beda nastepujace
po sobie kontrakty. W zaleznosci od Twoich
preferencji, moga to by¢ kontrakty dotyczace
dtuzszej wspotpracy z jednym klientem, mozesz
tez realizowa¢ kazdy kolejny kontrakt dla innego
klienta. Dtugosc¢ trwania jednego kontraktu to
zwykle okres od ok. pét roku do ok. roku.
Niezaleznie wiec, ktoéry tryb kontraktorski
wybierzesz, mozesz liczy¢ na stabilnosé i
przewidywalnosé. Zdajemy sobie sprawe, ze
nawet dla niezaleznego kontraktora to rzeczy
bardzo istotne.

Praca nad nowym kontraktem zaczyna sie dla
nas duzo wczesniej zanim zakonczysz poprzedni.
Juz kilka miesiecy przed jego koncem
rozmawiamy z Toba i z klientem o szansach
kontynuowania wspétpracy. W sytuacji gdy
chciat(a)bys$ sprébowac kolejnego kontraktu u
innego klienta, odpowiednio wczesniej
monitorujemy rynek oraz rozmawiamy z naszymi
obecnymi i potencjalnymi klientami o ich
potrzebach projektowych.

Spotkanie z Agentami

Kilka tygodni przed zakonczeniem danego
kontraktu zapraszamy Cie na spotkanie z
naszymi Agentami. Na spotkaniu tym maja oni
szanse poznac¢ Twoje ostatnie doswiadczenie
oraz Twoje potrzeby i preferencje co do
kolejnych kontraktow. Z drugiej strony, dziela sie
tez oni na nim z Toba swoja wiedza o rynku IT
oraz przedstawiaja Ci rozne opcje projektowe u
swoich klientow. Spotkanie takie to tez dobry
moment, by porozmawiaé o interesujacej Cie
stawce. Zgodnie z transparentnag filozofia
finansowa 7N, od razu bedziesz wiedzie¢, czy
nasze propozycje zgodne sg z Twoimi
oczekiwaniami.
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Jesli ktéras z propozycji kontraktowych spotka
sie z Twoim zainteresowaniem — odpowiadajac
Twoim oczekiwaniom zwtaszcza co do profilu
stanowiska, technologii, czasu trwania projektu,
lokalizacji i stawki — zaprosimy Cie na spotkanie z
danym klientem. Towarzyszy¢ Ci na nim bedzie
Agent 7N. Dobrze zna on zaréwno klienta jak i
projekt, do ktérego byé moze dotaczysz, dlatego
bedzie w stanie odpowiednio przygotowac Cie do
rozmowy.

A7 do skutku

Bedziemy promowa¢ Twoja kandydature tak
dtugo, az znajdziemy Ci odpowiedni projekt.
Nasza skutecznosé to 99% - tyle kontraktow
naszych Konsultantow w 2018 roku zostato z
sukcesem przedtuzonych u tego samego lub u
innych klientéw 7N. Gdy juz otrzymamy
potwierdzenie o Twoim kolejnym projekcie, Agent
zadba o to, by klient byt przygotowany na Twoje
przybycie, a po nim bys zostat odpowiednio
wdrozony. Jesli pracuja tam inni Konsultanci 7N,
zatroszczy sie, bys$ od poczatku miat zaufane
grono kolegow.

Spotkanie z klientem

W pierwszych tygodniach pracy na nowym
kontrakcie Twdj Agent upewni sie, ze praca tam
spetnia Twoje oczekiwania. Przez caty czas
trwania kontraktu bedziesz mégt zwrdcic¢ sie do
niego (lub do innych odpowiednich oséb w 7N) z
prosbg o pomoc.




7N

7N A/S is a global, elite IT consultancy and agency with 30 years market experience in serving all
aspects of critical IT projects both within the public and private sector.

We have dedicated ourselves to finding the right match between our consultants and the companies
we serve — we believe that is how the best results are created. At 7N, w e have built a professional
community of extraordinary people. A community dedicated to achieving professional and personal
development. A place where the best gets to play with the best.
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